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Diagnostico de Margem

Em trés semanas, vocé passa a saber quais SKUs e canais sustentam a operacao,
quais consomem caixa e qual preco minimo defende a margem, com base nos seus
proprios dados.

E-commerces, distribuidoras e sellers multicanal (site,

Mapa de margem por SKU e canal
marketplace, B2B).

Margem de contribuicdo com CMYV, impostos,
Catalogo com centenas ou milhares de SKUs e preco comissao, frete e CAC alocados.
definido por markup fixo ou pela concorréncia.

Faturamento crescendo sem que o caixa acompanhe. Lista de SKUs abaixo do prego minimo

Com o gap em R$ por unidade e o impacto mensal

estimado.
Implantagdo ou parametrizacao de ERP. Tabela de preco minimo e sugerido
Gestdo de anuincios e de campanhas. Por canal, com regra de piso e limite de desconto.

Apuracao fiscal, escrituracao ou parecer tributario

Painel de margem em Power Bl
(seguem com o contador da empresa).

Pronto para atualizar mensalmente com os seus dados.
Execucao das mudancas de preco nos canais.

Relatorio executivo e reuniao de 60 min
Achados priorizados e plano de agao para os proximos

Vendas dos ultimos 12 meses por SKU e por canal. UCIED,

Custo de aquisicao dos produtos e politica de frete.

Tabelas de comissao e tarifas dos marketplaces.

Regime tributario e investimento em midia por canal.
Coleta e validacao dos dados. Modelagem de custos, margem por Painel, relatorio executivo e reuniao
Reuniao de alinhamento. SKU e preco minimo. de entrega.

3 semanas Remoto - Brasil Sob consulta

Andressa Cunha - Economista e Controller - MBA Data Science e Analytics USP/Esalq
contato@andressacunha.com.br - andressacunha.com.br

Qual produto paga a conta?




